
Wird die Direktvermarktung intensiviert, muss die passende EDV-Lösung her!  
 

Spezialthema Direktvermarktung: Zettelwirtschaft oder EDV-
Lösung? 

 
Damit aus der Direktvermarktung ein lukrativer Betriebszweig wird, müssen viele Faktoren 
sorgfältig aufeinander abgestimmt werden. Allzu gern vergisst man dabei dann auf die 
Führung der verpflichtenden Aufzeichnungen. 
Das heißt, dass jeder Unternehmer unter anderem alle Bareingänge und Barausgänge 
einzeln festzuhalten hat, um den verschärften Aufzeichnungspflichten der 
Barbewegungsverordnung entsprechen zu können.  
 
_Zettelwirtschaft führt meist nicht mehr zum gewünschten Ziel 
Der alltägliche Handelsablauf soll soweit es geht in automatisierte Routinearbeiten 
übergehen. Das sollten Sie für sich und Ihre Kunden unbedingt schaffen, denn selbst eine gut 
geführte Zettelwirtschaft führt dabei oftmals nicht mehr zum gewünschten Ziel.  
Die EDV liefert dafür hervorragende Möglichkeiten und speziell das Computerprogramm LBG 
- AbHof kann helfen, alles unter einen Hut zu bringen. 
Zusätzlich tauchen im normalen Geschäftsleben dann auch noch Fragen auf, wie z. Bsp.: 
Welche Produkte werden am stärksten nachgefragt? Welche Mengen werden umgesetzt? 
Welcher Lieferant liefert zu welchem Preis und sind vielleicht noch Leergebinde ausständig? 
Wie verhält sich das Kaufverhalten der Kundschaft? Die Antworten darauf kann nur mehr die 
richtige Knopfdrucklösung in Form von EDV liefern. 
 
_Lieferscheine, Rechnungslegung, Mahnwesen, Steuer und Co 
So unterschiedlich die Art der Direktvermarktung auch sein mag, so eindeutig wird jeder 
Direktvermarkter dem zustimmen, dass ein bereits geschriebener Lieferschein am besten 
gleich direkt auch als Rechnung übernommen werden soll. Bei zahlungssäumigen Kunden 
hilft das automatische Mahnwesen den verwaltungstechnischen Mehraufwand auf ein 
Minimum zu reduzieren. Zudem muss auch die steuerliche Auswirkung der getätigten 
Umsätze sofort sichtbar sein. 
 
_Barbewegungsverordnung und AbHof-
Verkauf mit Hilfe der LBG - 
Registrierkasse 
Für den täglichen Verkauf im eigenen 
Hofladen, gemeinschaftlichen Bauernladen 
bzw. Buschenschank zeichnet sich die LBG 
– Registrierkasse durch die einfache 
Handhabung ganz besonders aus. Die 
Erfüllung der Barbewegungsverordnung 
wird zum Kinderspiel und am Ende eines 
erfolgreichen Tages folgt der Ausdruck der 
Tageslosung auf Knopfdruck. 
 
_Die teuerste Lösung muss nicht immer 
auch die Beste sein 
Entsprechend den Anforderungen Ihrer 

LBG – Registrierkasse: Einfache und übersichtliche 
Benutzeroberfläche für den Einsatz im Hofladen 
oder für den Buschenschank 



Direktvermarktung richtet sich die Hardwareanforderung. Vom Touchmonitor über 
Bondrucker bis hin zur Kassenlade und Handscanner müssen die Komponenten gut 
aufeinander abgestimmt werden. Ein persönliches Beratungsgespräch mit einem Berater der 
LBG Computerdienst kann Ihnen dabei helfen, eine kostengünstige Gesamtlösung zu finden. 
 
So unterschiedlich und facettenreich die Direktvermarktung auch sein mag, so einfach wie 
möglich sollte die dafür eingesetzte EDV-Lösung sein. Wenn Sie auch dieser Meinung sind, 
kommen Sie um ein unverbindliches Beratungsgespräch mit den Mitarbeitern der LBG 
Computerdienst nicht herum. 
  
Alle Informationen betreffend EDV-Lösungen für Direktvermarkter erhalten Sie direkt bei der Firma 
LBG Computerdienst GesmbH: 
 

LBG Computerdienst GesmbH 
Kwizdastrasse 15 
2100 Korneuburg 
Tel.: 02262/64234 

info@lbg-cd.at 
www.lbg-cd.at 
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